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Россия между Европой, Китаем и США 
Роланд Бергер: Развитие стратегических партнерств обеспечит стабильный 
рост благосостояния 

Москва, 7 февраля 2007 г. – "По уровню экономического развития Китай все 
больше приближается к США и Европе. Если Китаю удастся сохранить 
существующие темпы экономического роста, то уже в скором времени он 
может обогнать эти сильнейшие на сегодняшний день мировые экономи-
ческие центры". Такой комментарий дал профессор Роланд Бергер, осно-
ватель и председатель Наблюдательного совета компании Roland Berger 
Strategy Consultants в ходе своего визита в Москву. В своем докладе "Ки-
тай как будущая мировая держава – сравнения, перспективы, следствия"
профессор Бергер, всемирно известный консультант в области стратегии,
изложил свой взгляд на возможности и риски, связанные с возрастающей 
международной экономической интеграцией. Россия становится все важ-
нее – прежде всего, в качестве поставщика энергии – для Китая и Европы.
Однако, по мнению г-на Бергера, для обеспечения долгосрочного эконо-
мического роста, России не хватает тесного стратегического сотрудниче-
ства с ЕС. Основой для такого сотрудничества является наличие 
абсолютного доверия с обеих сторон.

"Китаю необходимо преодолеть еще целый ряд трудностей, однако реформы 
дают свои плоды. Уже через несколько лет Европа может оказаться под давле-
нием с двух сторон", - предупреждает профессор Бергер. С одной стороны это 
Китай, переходящий от экстенсивного к интенсивному типу развития экономики 
и усиливающий специализацию на производстве низкозатратных и средне-
технологичных продуктов. С другой стороны – США, обгоняющие Европу по ди-
намике структурных изменений и уровню инноваций – прежде всего, в сфере 
высоких технологий.

Китай в цифрах – погоня за успехом 
"На первый взгляд, создается впечатление, что экономическая значимость Ки-
тая сильно преувеличена – однако это впечатление обманчиво", объясняет г-н
Бергер. Номинальный ВВП Китая, достигший $ 2 676 млрд. в 2006 году, все еще 
ниже, чем ВВП ЕС-27 ($ 14 542 млрд.) и США ($ 13 226 млрд.). Однако, по пари-
тету покупательной способности (ВВП по ППС) ВВП Китая составил $ 9 859 
млрд., что составляет 2/3 от ВВП ЕС-27 ( ВВП по ППС в 2006 г. составил 
$ 13 813 млрд. ) и США (ВВП по ППС 2006 г.: $ 13 226 млрд.). Таким образом,
ВВП по ППС Китая на настоящий момент является вторым по величине в мире.

В 2005 году на долю Китая пришлось 29% мирового экономического роста (по 
ППС), 8% глобального импорта и 12% экспорта. "Таким образом, за последние 
11 лет доля Китая в мировом ВВП удвоилась. В то же время доля ЕС падает,
несмотря на расширение", - комментирует профессор Бергер. Средний прирост 
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ВВП на душу населения за период 1994-2006 гг. составил в Китае 12,7% в год,
что в три раза превышает темпы роста в ЕС-27 (5,0%) и США (4,2%).  
 
Китай – больше экспорта, больше финансовых потоков 
Растущая конкурентоспособность Китая проявляется также и в динамике экс-
порта. Хотя здесь Европа все еще занимает первое место, Китай уже через три 
года может обогнать США и через 12 лет – ЕС-25. В то время как среднегодо-
вой темп роста экспорта с 1994 по 2005 год составил 7,9% в ЕС-25 и 5,5% в
США, Китаю удалось достичь темпов роста в 19,4% в год. Кроме того, китайская 
экономика привлекает все большие объемы прямых иностранных инвестиций 
(ПИИ). "Правда, Европа и США по-прежнему остаются основными целевыми 
странами для прямых инвестиций в мире. Однако финансовые потоки, направ-
ленные в Китай, в меньшей степени зависят от колебаний конъюнктуры", -
говорит г-н Бергер. Эти тенденции объясняются, помимо прочих причин,
жестким вмешательством со стороны государства и проводимой им ограничи-
тельной политикой, а также пока относительно низким уровнем прямых 
иностранных инвестиций в целом. Доля ежегодного притока ПИИ в ВВП Китая 
за 2004 год составила 3,5%, ЕС-25 – 1,9% и США - 0,9% ВВП. В то же время, и
китайские предприятия обращают все большее внимание на иностранные рын-
ки. В 2005 году суммарный объем инвестиций из Китая составил 49,6 млрд.
долл. США. Из них 57% пришлось на Азию, 14% на Северную Америку, 7% на 
Латинскую Америку и 6% на Европу.

Занятость – в США лучше, чем в Европе 
Официальный уровень безработицы в Китае составляет 9,0% и близок по зна-
чению к ЕС-25 (9,3%). В США же доля безработных сейчас составляет всего 
лишь 5,1%. "Реальный уровень безработицы в Китае, конечно, выше. По оце-
ночным данным, количество безработных в Китае составляет 175 млн., а заня-
тых в аграрном секторе - 375 млн. человек. Но в настоящий момент именно 
массовое наличие дешевой рабочей силы обуславливает возможность устой-
чивого роста китайской экономики. США же в настоящий момент гораздо более 
эффективно используют свой потенциал человеческих ресурсов, чем Европа", 
считает профессор Бергер.

Ключевые проблемы китайской экономики 
В ближайшие годы Китай будет осуществлять переход от экстенсивного типа 
экономического роста, основанного на активном использовании ресурсной ба-
зы, к интенсивному – на основе развития технологий. Поэтому основным при-
оритетом для китайского правительства является образование. Ежегодно 
китайские университеты выпускают по 440 000 инженеров. Более 600 концернов 
уже основали свои научно-исследовательские центры. Китайская экономика все 
больше ориентируется на производство высокотехнологичной продукции. "Од-
нако, Китай все еще напоминает, образно говоря, "высокотехнологичный ба-
зар". 84% добавленной стоимости высокотехнологичного китайского экспорта 
формируется за пределами страны", - говорит Бергер.
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Россия как основной партнер 
Однако столь стремительный рост экономики Китая имеет свою цену: потреб-
ность в энергоресурсах растет быстрее, чем может быть удовлетворен спрос.
Поэтому государство делает ставку, прежде всего, на энергетическое партнер-
ство с Россией. "Обе страны хотят обеспечить энергетическую стабильность и
рост национальных экономик в долгосрочной перспективе", - говорит г-н Бергер.
В рамках заключенного в 2006 году соглашения о сотрудничестве, Китай плани-
рует до 2010 года увеличить объем торговли с Россией почти в три раза с $ 26 
млрд. (2006) до $ 60-80 млрд. Если Россия и Китай смогут объединить свои 
сильные стороны, обе страны повысят свое благосостояние и конкурентные 
позиции. "Китай может, прежде всего, рассчитывать на низкую стоимость рабо-
чей силы и хорошо образованных, квалифицированных специалистов. Россия 
же располагает большими объемами запасов сырья и быстро растущим потре-
бительским рынком", считает консультант.

Сложнее складываются отношения между Россией и Европой. "Долгосрочное 
планирование сотрудничества происходит медленно. Проблемы с заключением 
нового соглашения о сотрудничестве еще более усложнили отношения. Однако 
пренебрежение стратегическим сотрудничеством с Россией может обернуться 
серьезной опасностью на пути экономического развития Европы", полагает 
профессор Бергер. Но и для России хорошие отношения с Евросоюзом имеют 
большое значение: "В конечном итоге от партнерства выиграют обе стороны:
Европа посредством надежных поставок энергоресурсов, а Россия в форме 
долгосрочно планируемых доходов, которые составят основу дальнейшего эко-
номического роста страны." 
 
Компания Roland Berger Strategy Consultants была создана в 1967г. и является сегодня одной из 
ведущих международных фирм в сфере стратегического консалтинга. В настоящее время компа-
ния насчитывает 32 представительства в 23 странах, что позволяет ей успешно развиваться на 
мировых рынках. Оборот компании составил в 2005г. 550 млн. евро, численность сотрудников – 1 
700. Roland Berger является независимой компанией, находящейся в исключительной собствен-
ности 130 партнеров. Российское представительство было основано в 1994г. в Москве.
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